
Le Répertoire National des Certifications Professionnelles (RNCP)
Résumé descriptif de la certification Code RNCP : 19073
Intitulé
DIPLOVIS : Diplôme visé Ingénieur d'affaires

AUTORITÉ RESPONSABLE DE LA CERTIFICATION QUALITÉ DU(ES) SIGNATAIRE(S) DE LA
CERTIFICATION

Kedge Business School (KEDGE Business School
résulte de la fusion entre BEM et EUROMED
MANAGEMENT (2/7/2013))

Président, KEDGE Business School, Président
de Jury, Recteur de l'académie de Nice

Niveau et/ou domaine d'activité
I (Nomenclature de 1969)
7 (Nomenclature Europe)
Convention(s) : 
Code(s) NSF : 
200w Technologies industrielles fondamentales (commercialisation)
Formacode(s) : 
Résumé du référentiel d'emploi ou éléments de compétence acquis

L’ingénieur d’affaires exerce une fonction commerciale et managériale inter-entreprises dans un environnement complexe à caractère
technologique, il élabore une offre de biens et/ou services créatrice de valeur adaptée aux attentes et besoins spécifiques du client, il
conduit l’affaire dans le respect des objectifs déterminés (délais, qualité et coûts).

  
Il est presque toujours rattaché à la direction commerciale ou à la direction générale. Il entretient des liens fonctionnels et transversaux
avec le service Recherche et Développement, la production, les services techniques, le juridique et le financier, ceci avec une large
autonomie.    

 
Le titulaire de la certification est capable de :
1 - S'intégrer dans des environnements technologiques et socio-économiques variés

-se situer dans son entreprise,
-analyser son environnement socio-économique
-maîtriser l’organisation d’une entreprise
-analyser son environnement technologique
-évaluer les risques
-assurer une fonction de veille et d’intelligence compétitive
-évoluer dans des environnements socio-économiques variés
-évoluer dans un contexte international

2 - Construire la demande du client
-détecter et analyser un besoin spécifique
-identifier les enjeux stratégiques et mobiliser les porteurs d’enjeux
-générer des réflexions inédites orientant la solution
-participer à l’élaboration des critères de décision et influencer les processus de décision
-mobiliser et accompagner les porteurs d’enjeux et leurs réseaux
-élaborer une offre créatrice de valeur satisfaisant le besoin développé
-capitaliser en générant de nouvelles demandes

3 – Vendre une solution créatrice de valeur
-contribuer à la stratégie commerciale et marketing
-répondre aux appels d’offres
-élaborer une proposition performante et adaptée
-intégrer les données financières dans la négociation de l’affaire
-préparer et mener à leur terme les négociations d’affaires

4 - Manager une affaire complexe
-évaluer l’intérêt de l’affaire
-associer de manière pertinente les approvisionnements à la
solution                                                                                                                            -constituer et manager une équipe projet
pluridisciplinaire et multiculturelle en interne et en externe
-adapter l’orientation de l’entreprise aux différents types de ruptures et accompagner le
changement                                                                                -intégrer la complexité de l’affaire pour un pilotage efficace
-participer à la coordination et suivre la réalisation d’un projet
-maîtriser la gestion des délais et des coûts



5 - Entretenir et développer un portefeuille clients/affaires
-créer et développer des partenariats durables
-analyser et gérer son portefeuille clients / affaires
-organiser le suivi commercial et administratif de son activité
-évaluer la performance commerciale
-contribuer à la création de valeur
Secteurs d'activité ou types d'emplois accessibles par le détenteur de ce diplôme, ce titre ou ce certificat

Tous les secteurs industriels (sans exception).
ingénieur d'affaires,
ingénieur commercial, 
chargé d'affaires,
ingénieur technico-commercial, 
responsable grand comptes, key account manager
chef de projet, 
chef de produit industriel, 
responsable des achats industriels,     
service level manager.

Codes des fiches ROME les plus proches : 
H1102 : Management et ingénierie d'affaires
Modalités d'accès à cette certification
Descriptif des composantes de la certification : 

La formation dure 6 semestres et délivre 180 crédits ECTS.

La validation des composantes qui suivent est nécessaire à l'obtention du diplôme :

COURS FONDAMENTAUX DE GESTION ET MANAGEMENT (85 ECTS)
COURS DE SPECIALISATION (80 ECTS)
MEMOIRE PROFESSIONNEL (15 ECTS)

Sont également requis pour l’obtention du diplôme les validations concernant les éléments suivants :

-    Méthodes de recherche en gestion    
-    Compétences Strategic decision making, digital transformation et intrapreneurship design innovation
-    Requis en langue anglaise : niveau B2 du Cadre Européen Commun de référence pour les Langues (CECRL)
-    Une expérience projet (projet Pro-Act)
-    Une expérience à l’international
-    Une expérience en entreprise
-    Préparation de projet professionnel (Projet Be-U)

 
La certification est évaluée selon 3 modalités :
1 - Mises en situations professionnelles    

·   expériences en entreprise dans un contexte B to B    
·   rapport de stage,    
·   mémoire professionnel    
·    jeux de rôle (négociation d’affaires…)
·   Pro-Act emploi (projet professionnel)
 
2 - Evaluations en centre de formation    
·   contrôles de connaissances    
·   études de cas,dossiers thématiques, veille technologique et concurrentielle    
·   analyse bibliographique    
·   revue de presse économique    

3 - Evaluations en mode projet ou approche globale    
·   management d’un projet industriel, éventuellement international    
·  projet d’entrepreunariat    
·  workshop de conception de produit en collaboration avec des designers    
·   Pro-Acts (projets action)
·   simulations (processus de décision, aspects transversaux…)    
·   étude d’une filière industrielle.    

http://recrutement.pole-emploi.fr/fichesrome/ficherome?codeRome=H1102


Validité des composantes acquises :  illimitée

CONDITIONS D'INSCRIPTION À LA
CERTIFICATION OUINON COMPOSITION DES JURYS

Après un parcours de formation
sous statut d'élève ou d'étudiant

X - Un enseignant/chercheur nommé par le Recteur de
l’Académie de Nice (Président ou vice-président du jury)
-le directeur général de Kedge Business School
-le directeur du Campus de Toulon
-le directeur du programme
-le recteur de l’Académie de Nice ou son représentant
-un dirigeant d’entreprise dans le domaine concerné

En contrat d'apprentissage X - Un enseignant/chercheur nommé par le Recteur de
l’Académie de Nice (Président ou vice-président du jury)
-le directeur général de Kedge Business School
-le directeur du Campus de Toulon
-le directeur du programme
-le recteur de l’Académie de Nice ou son représentant
-un dirigeant d’entreprise dans le domaine concerné

Après un parcours de formation
continue

X - Un enseignant/chercheur nommé par le Recteur de
l’Académie de Nice (Président ou vice-président du jury)
-le directeur général de Kedge Business School
-le directeur du Campus de Toulon
-le directeur du programme
-le recteur de l’Académie de Nice ou son représentant
-un dirigeant d’entreprise dans le domaine concerné

En contrat de professionnalisation X - Un enseignant/chercheur nommé par le Recteur de
l’Académie de Nice (Président ou vice-président du jury)
-le directeur général de Kedge Business School
-le directeur du Campus de Toulon
-le directeur du programme
-le recteur de l’Académie de Nice ou son représentant
-un dirigeant d’entreprise dans le domaine concerné

Par candidature individuelle X - Un enseignant/chercheur nommé par le Recteur de
l’Académie de Nice (Président ou vice-président du jury)
-le directeur général de Kedge Business School
-le directeur du Campus de Toulon
-le directeur du programme
-le recteur de l’Académie de Nice ou son représentant
-un dirigeant d’entreprise dans le domaine concerné

Par expérience dispositif VAE X - Un enseignant/chercheur nommé par le Recteur de
l’Académie de Nice (Président ou vice-président du jury)
-le directeur général de Kedge Business School
-le directeur du Campus de Toulon
-le directeur du programme
-le recteur de l’Académie de Nice ou son représentant
-un dirigeant d’entreprise dans le domaine concerné

OUI NON
Accessible en Nouvelle Calédonie X
Accessible en Polynésie Française X

LIENS AVEC D'AUTRES CERTIFICATIONS ACCORDS EUROPÉENS OU INTERNATIONAUX

Base légale
Référence du décret général : 
Référence arrêté création (ou date 1er arrêté enregistrement) : 

Arrêté du 29/8/2013 - BOESR du 12/9/2013 - Au 1/9/2013 : Visa 4 ans (2017)
Arrêté du 7/7/2017 - BOESR du 20/7/2017 - Au 1/9/2017 : Visa 4 ans (2021)



Référence du décret et/ou arrêté VAE : 
Références autres : 
Pour plus d'informations
Statistiques : 

110 titulaires de la certification par an
 

Autres sources d'information : 
Au 1/7/2013 l'association Groupe Euromed Management a fusionné avec Bordeaux Ecole de Management. Une

modification statutaire de l'association est intervenue le 8/7/2013 avec comme nouveau titre Groupe KEDGE Business
School; le SIREN restant inchangé (514 005 123).

www.kedgebs.com
www.kedgebs.com/fr/formations/msc-ingenierie-daffaires
 

Lieu(x) de certification : 
Kedge Business School : Provence-Alpes-Côte d'Azur - Var ( 83) [Toulon]

450 Avenue François Arago
CS 90261

83078 TOULON cedex 09
Lieu(x) de préparation à la certification déclarés par l'organisme certificateur : 

Toulon, Paris
Historique de la certification : 

Ancien libellé de la certification : - 'Responsable commercial pour l'industrie et les technologies'. (Arrêté du 19 janvier 1998 publié au
Journal Officiel du 4 février 1998)    

Observations : Homologation à compter de 1991


